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 DURACIÓN

 100 horas

 MODALIDAD

 Online

TITULACIÓN

TITULACIÓN expedida por EUROINNOVA INTERNATIONAL ONLINE EDUCATION, miembro
de la AEEN (Asociación Española de Escuelas de Negocios) y reconocido con la excelencia
académica en educación online por QS World University Rankings
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DESCRIPCIÓN

Este Curso de Gestión Comercial de Operaciones Inmobiliarias le ofrece una formación
especializada en la materia. Con la realización de este Curso de Gestión Comercial de
Operaciones Inmobiliarias de la Familia Profesional de Administración y Gestión Empresarial
y más concretamente del área de conocimiento Compraventa el alumno estudiara los
conceptos básicos y específicos de dicha materia. Realiza esta formación y especialícese en
Gestión Comercial de Operaciones Inmobiliarias.

OBJETIVOS

Definir los elementos propios del proceso de gestión comercial de operaciones inmobiliarias,
fomentar la implementación de software de gestión inmobiliaria para manejar información
basada en datos y estadísticas, así como dominar los trámites de compraventa a partir del
estudio del préstamo hipotecario.

A QUIÉN VA DIRIGIDO

Este Curso de Gestión Comercial de Operaciones Inmobiliarias está dirigido a todas aquellas
personas interesadas en especializarse en dicha materia correspondiente a la Familia
Profesional de Administración y Gestión Empresarial y más concretamente del Área de
Conocimiento Compraventa y que quieran especializarse en Gestión Comercial de
Operaciones Inmobiliarias.

PARA QUÉ TE PREPARA

Este Curso de Gestión Comercial de Operaciones Inmobiliarias le prepara para especializarse
en Gestión Comercial de Operaciones Inmobiliarias dentro de la Familia Profesional de
Administración y Gestión Empresarial y más concretamente del área de conocimiento
Compraventa, todo ello con único objetivo que es: Definir los elementos propios del proceso
de gestión comercial de operaciones inmobiliarias, fomentar la implementación de software
de gestión inmobiliaria para manejar información basada en datos y estadísticas, así como
dominar los trámites de compraventa a partir del estudio del préstamo hipotecario.
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SALIDAS LABORALES

Administración y Gestión Empresarial / Compraventa
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MATERIALES DIDÁCTICOS

Manual teórico: Gestión comercial de

operaciones inmobiliarias

Paquete SCORM: Gestión comercial de

operaciones inmobiliarias

* Envío de material didáctico solamente en España.
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Programa Formativo

UNIDAD DIDÁCTICA 1. LA ORGANIZACIÓN DEL EQUIPO COMERCIAL

El equipo de captación1.
El equipo de ventas2.
La coordinación comercial de la oficina3.
La dirección de la oficina4.

UNIDAD DIDÁCTICA 2. EL PROCESO DE INFORMATIZACIÓN DE DATOS

Entrada de ofertas1.
Entrada de demandas2.
Altas de inmuebles3.
Altas de demandas4.
Modificaciones y bajas5.
Incorporación de resultados de la gestión de ventas6.

UNIDAD DIDÁCTICA 3. LA DOCUMENTACIÓN DE UN EXPEDIENTE DE INMUEBLES

La ficha de inmueble1.
Mediciones, valoraciones y precios2.
El encargo de venta y los honorarios3.
Documentos de la propiedad: escrituras, notas simples, DNI y otros datos4.
Fotografías y videos5.

UNIDAD DIDÁCTICA 4. LAS DEMANDAS

Montaje de visitas1.
Documentando los datos del cliente, Fichas e informes económicos2.
La visita del inmueble3.

UNIDAD DIDÁCTICA 5. EL INTERÉS DEL COMPRADOR

La señal y las arras1.
Las contraofertas2.
La ratificación de la propiedad3.
La gestión del préstamo4.
Antes de notaría5.
Escriturando en notaría6.

UNIDAD DIDÁCTICA 6. LOS SEGUIMIENTOS CON LA PROPIEDAD

Entradas de clientes y medios de entrada1.
Las inspecciones o visitas de reconocimiento2.
Las visitas y resultados de las mismas3.
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Las renovaciones del encargo de venta4.
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